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Key Account Manager Retail/E-tail Deutschland (m/w/d) 

 
 
Für einen internationalen Mandanten aus der Lebensmittelindustrie suchen wir einen 
Key Account Manager Retail/E-tail (m/w/d) für NRW in Festanstellung. 
 

Ihre Gestaltungsmöglichkeiten:  

• Betreuung vorhandener Retail - Kunden zur Umsatzerhaltung und -steigerung 
• Besuch von Bestands- und potenziellen Kunden und Durchführung von 

Produktbegleitungen 
• Verhandlung von Verkaufspreisen und Konditionen innerhalb der festgelegten Normen 

mit dem strategischen Einkauf der Einzelhandelszentralen 
• Generierung von neuem Umsatz mittels Neukundenakquise 
• Erstellung von Besuchsberichten 
• Information und Beratung von Kunden über neue Entwicklungen und neue Produkte 
• Prüfung und Überwachung der Bonität der (potenziellen) Abnehmer im genannten 

Marktsegment 
• Erstellung und Realisierung des jährlichen Umsatzplans für das eigene Kundenportfolio 
• Erstellung und Durchführung der Accountpläne sowie Teilnahme an Messen 

Das bringen Sie mit:  

• Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung oder ein betriebswirtschaftliches Studium 
• + 3 Jahre Erfahrung im Retail FMCG, idealer Weise im Bereich Food 
• Erste Erfahrung im /E-tail (E-Business) 
• Erfahrung im Verhandeln mit dem strategischen Einkauf im Einzelhandel 
• Die Fähigkeit, Kunden offen und vertrauensvoll zu betreuen und mit hohem 

Qualitätsanspruch und sehr guten Fachkenntnissen souverän aufzutreten 
• Sehr gute Kommunikationsfähigkeiten 
• Sicheres Auftreten 

 

Das bieten wir Ihnen an: 

• Flache Hierarchien in familiärem Arbeitsklima 
• Fachliche und persönliche Weiterbildungsmöglichkeiten 
• Sehr gutes Arbeitsklima 
 

Sind Sie interessiert?  

Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung, inkl. Eintrittstermin  
und Ihrer Gehaltsvorstellung per E-Mail an: Jobs@frettwork.de  
 

FRETTWORK network GmbH 
Vaalser Straße 259 | Bürohaus westTor | 52074 Aachen | Germany | www.frettwork.de 
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